wachstumsregion
DRESDEN

(Senior) Sales Engineer (m/w/d)

Arbeitsort: Sudhausweg 3, 01099 Dresden
Weitere Arbeitsorte: Homeoffice
Beschaftigungsverhaltnis: Vollzeit
Einstellungstermin: nachstmdglich

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir am Standort Dresden mit flexiblen Arbeitszeitmodellen und der Option auf Home-Office einen

(Senior) Sales Engineer (m/w/d)

Das erwartet dich

Du identifizierst und entwickelst aktiv neue Geschaftsmoglichkeiten im Bereich Software-Lésungen und baust
langfristige Kundenbeziehungen auf

Du arbeitest eng mit dem technischen Team zusammen, um mafgeschneiderte Losungen zu entwickeln, die
genau auf die Bedurfnisse und Anforderungen der Kunden abgestimmt sind

Du fuhrst Uberzeugende technische Prasentationen und Demos fir Entscheidungstrager bei Kunden durch, um
den Wert und die Vorteile der Produkte und Dienstleistungen hervorzuheben

Du verstehst tiefgehend die technischen Herausforderungen und Geschaftsziele der Kunden und Ubersetzt diese
in effektive Losungsvorschlage

Du erstellst und verfolgst Angebote, verhandelst Vertragsbedingungen und erreichst Verkaufsziele durch
hervorragende Verkaufs- und Verhandlungsfahigkeiten

Du nimmst an Branchenkonferenzen und Messen teil, um Trends zu analysieren, das Unternehmensnetzwerk
auszubauen und neue Kunden zu gewinnen

Du arbeitest eng mit dem Produktmanagement zusammen, um Kundenfeedback in die Produktentwicklung
einflieBen zu lassen und sicherzustellen, dass die Produktangebote stets marktgerecht sind

Du pflegst eine genaue CRM-Datenbank und bereitest detaillierte Berichte vor, um das Management tber den
Verkaufsfortschritt und Marktchancen zu informieren

Du entwickelst innovative Strategien fir die Kundenakquise und -bindung und arbeitest proaktiv, um Probleme im
Verkaufsprozess zu identifizieren und zu l6sen

Du agierst als fachkundiges Bindeglied zwischen Kunden und internen Teams, um eine effektive Kommunikation
und die Erfullung von Kundenanforderungen sicherzustellen

Um Teil von InQu Solutions zu werden, Gberzeugst Du durch analytisches Denken sowie eine selbststandige und I6sungsorientierte
Arbeitsweise. Aul3erdem bringst Du mit:

Abgeschlossenes Studium im Bereich Informatik, Ingenieurwesen, Wirtschaftsinformatik oder eine vergleichbare
Qualifikation mit technischem Hintergrund

Mindestens 5 Jahre Erfahrung im technischen Vertrieb oder als Sales Engineer, vorzugsweise in der Software- oder
IT-Branche, mit nachgewiesenen Verkaufserfolgen

Tiefgehendes Verstandnis von Software-Technologien und -Plattformen sowie die Fahigkeit, komplexe technische
Konzepte und Lésungen effektiv zu kommunizieren

Starke analytische Fahigkeiten, um Kundenbedurfnisse zu verstehen und in maRgeschneiderte Lésungsvorschlage
zu Ubersetzen

Hervorragende Prasentations- und Verhandlungsfahigkeiten, sowohl mindlich als auch schriftlich, sowie die
Fahigkeit, Beziehungen auf allen Ebenen der Kundenorganisation aufzubauen und zu pflegen

Erfahrung in der Arbeit mit CRM-Systemen zur Verfolgung von Verkaufschancen, Kundeninteraktionen und -
geschaften

Fahigkeit zur Selbstorganisation und Priorisierung in einem schnelllebigen Umfeld, um mehrere Projekte
gleichzeitig zu managen

Ausgepragte Teamfahigkeit und Erfahrung in der Zusammenarbeit mit interdisziplindren Teams, um
kundenspezifische Losungen zu entwickeln und umzusetzen

Bereitschaft zu Reisen, um Kunden zu treffen, an Messen teilzunehmen und Produktprasentationen
durchzufihren

FlieBende Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch; weitere Sprachen sind von Vorteil

Freu dich auf

Entwicklungsmaoglichkeiten und Karrierechancen in einer globalen, innovativen und auf Langfristigkeit
ausgelegten Unternehmensgruppe mit familiarem Charakter

Flexible Arbeitszeiten, Arbeitszeitkonten und Home-Office im Rahmen eines hybriden Systems moglich
Eine offene Unternehmenskultur, in der wir uns alle duzen und Erfolge mit Social Events feiern
Betriebliche Altersvorsorge und vermégenswirksame Leistungen

Getranke (Kaffee, Tee, Mineralwasser) und taglich frisches Obst

Verschiedene Sportangebote (EGYM Wellpass, Fullball, Laufgruppen etc.)

Attraktive Leasingangebote flr IT-Produkte und Fahrrader fir die Privatnutzung

Corporate Benefits - Mitarbeiterangebote in wechselnden Online Shops zu Top-Konditionen
Job-Ticket des VWO fiir die Nutzung des OPNV

Mehr Informationen Uber die InQu Solutions GmbH in Dresden findest du hier: www.inqu.de



https://www.jobportal-wachstumsregion-dresden.de/
https://www.inqu.de/stelle/sales-engineer/

Kontakt

InQu Solutions GmbH
Sudhausweg 3
01099 DRESDEN

& Victoria Buss
& Vvbuss@rosen-nxt.com

#&www.inqu.de

WACHSTUMSREGION DRESDEN
c/o Stadt Kamenz (LEAD-Partner)
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